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Oblikovalci in izvajalci poslovnih zgodb za lastnike in vodstva podjetij

Z novo agencijo do niæjih stroπkov poslovanja

Obvladovanje stroπkov je πe vedno ena od pomembnih strategij za doseganje poslovne uspeπnosti. 

©e posebej zanimivo postaja obvladovanje stroπkov delovne sile v administraciji. Slednje lahko veliko bolj uËinkovito 
izkoristimo za aktivno delo v odnosu do strank, dobaviteljev, ipd., predvsem pa za inovativne miselne procese. Pri tem velja πe 
posebej izpostaviti finanËno-raËunovodsko podroËje, ki ima v odnosu do ostalih poslovnih funkcij, vse veËji procent 
administrativnega dela. 

Ali ste æe kdaj pomislili, kakπna je cena enega raËuna, ki potuje skozi vaπ poslovni proces? ObiËajno se giblje med 120 SIT 
(kjer je veËina internega procesa æe avtomatiziranega) in 3.500 SIT (kjer tok dokumenta in njegovo procesiranje poteka roËno). 
KljuËni vir akumulacije stroπkov pri procesiranju raËuna je stroπek ljudi. »e pri tem upoπtevamo πe verjetnost generiranja 
napak, je argument za iskanje novih reπitev πe toliko veËji.

Pri zmanjπevanju potrebe po manualni administraciji, igra kljuËno vlogo elektronsko poslovanje, ki iz akademskih modelov 
vse bolj uËinkovito prehaja na uporaben, aplikativen nivo. Dokaz za to je tudi, pred nedavnim ustanovljena, Agencija za 
elektronsko poslovanje, ki v vlogi ≈e-poπtarja« zagotavlja brezpapirno izdajanje, prejemanje in potrjevanje raËunov, 
naroËilnic in ostalih uradnih dokumentov med pravnimi subjekti.

Povezujmo se! Neposredno in uËinkovito! 

S spoπtovanjem, 
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EBA, d.o.o. (www.eba.si) prva javna Agencija za 
elektronsko poslovanje v Sloveniji. Svojim naroËnikom 
nudi vse storitve, potrebne za izvajanje elektronskega 
poslovanja s pravno veljavnimi elektronskimi dokumenti.
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Arhiv e-publikacij Aktualno 1.0 in Managerski fokus je na voljo na naπi spletni strani. Do njega pridete tako, da na strani 

www.vibacom.si, v meniju E-publikacije, odtipkate vaπe uporabniπko ime (vibacom) in geslo (vibacom).

Vsi teksti, slike in koncepti predstavljeni v posredovanih obvestilih so intelektualna lastnina podjetja Vibacom d.o.o. 

V kolikor se jih posluæujete pri vaπem delu, prosimo, da navedete vir.

»e ne æelite veË prejemati Vibacomovih publikacij, odgovorite (reply) na to sporoËilo in v naslovu (subject) vpiπite “odjava”.

Projekti v tekoËem mesecu:

BTC d.d.
OzaveπËanje nove poslovne zgodbe BTC LogistiËnega centra ter oblikovanje modela razvoja kadrov in ciljno 
usmerjenega izobraæevanja v BTC LogistiËni center. Koordinacija oblikovanja akcijskega naËrta, kot nadgradnja 
poslovnega naËrta 2005.

STEKLARNA HRASTNIK — skupina d.d.
Oblikovanje poslovne zgodbe podjetja, identifikacija inovativnih pristopov in izdelava akcijskega naËrta z oblikovanimi 
korektivnimi ukrepi ter postavljenimi nosilci, zadolæenimi za izpolnitev strateπkih korakov.

LESNINA EMMI d.d. 
Oblikovanje razvojne zgodbe s poudarkom na segmentaciji strank, definiciji trænih niπ in implementaciji potrebnih 
sprememb v operativni verigi. Kristalizacija idej za zagotavljanje uspeπne implementacije razvojne zgodbe po principu 
kontinuiranega inovativnega razvoja in participativnem modelu.

KAMNOSE©TVO ©ERGAN d.o.o.
Implementacija razvojne zgodbe in vzdræevanje motivacijske niti za ohranjanje emocionalnega naboja zaposlenih v 
podjetju, s poudarkom na razvoju kadrov in pripravi akcijskih naËrtov za leto 2005.

AGENCIJA IMELDA d.o.o.
Izvedba dvodnevne strateπke delavnice s tehnikami ‘team buildinga’ — ≈Podjetje kot æiv organizem« s kristalizacijo idej 
za postavitev akcijskih naËrtov, z namenom izboljπanja odnosov s strankami ter odnosov med zaposlenimi.

ORIA COMPUTERS d.o.o.
Postavitev, prevetritev ter optimizacija akcijskih naËrtov, ki upoπtevajo razvoj odnosov s strankami, dobavitelji/ 
kooperanti in med zaposlenimi. Oblikovanje logiËnega drevesa so-odvisnosti kljuËnih ciljev, strategij in predvidenih 
aktivnosti za njihovo realizacijo v letu 2005.

EUROPEAN COMMISSION
eEVROPA ≈broadband«: Aktivno sodelovanje pri oblikovanju smernic za uspeπno implementacijo ≈Akcijskega naËrta 
eEvropa 2005« in strateπkih izhodiπË za ≈eEvropa 2010«.

VIBACOM, d.o.o. 
MABS, razvojna zgodba: Inovativni razvojni projekt metodologije MABS za pospeπen inovativni razvoj poslovnih 
sistemov po konceptu ≈Podjetje je æiv organizem«.


